Pracovni list pro zaky (2. stuperi): Uém@ g@ @@ﬂ[ﬁk%ﬁ@@@ﬁ

Nas podnik 1.1.

b
5

il

LJediny zpusob, jak délat dobre svoji prdci, je milovat to, co délas.”

Steve Jobs

Souhlosis s uv@o\mj,m

-
citatem

Zamysli se nad nasledujicimi otazkami:

a. Corad délas?

b. Existuje povolani, kde bys mohl svoji zalibu vyuzit?

c. Je moiné na tvém konicku postavit podnikani?

1. Po pfecéteni medailonku Katky Brabcové budes jisté znat odpovéd na nasledujici otazky:

a. Co Katka povazuje za klicové pro Uspéch ve své praci ilustratorky?

b. Jakymi cestami Katka prosla, neZ se naplno zacala vénovat draze ilustratorky?

c. Kde hleda Katka inspiraci pro svou praci?

d. Kdy Katka zacala malovat?
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): Uém@ g@ @@ﬂ[ﬁk%ﬁ@@@ﬁ

Nas podnik 1.1.

Po precteni medailonku Jana Lukacevice budes jisté znat odpovéd na nasledujici otazky:

a. Kde se Honza nechdva inspirovat, kdyz hleda feseni problém v rdmci vyzkumu?

b. Co Honza ocekava od prdce, kterou déla?
c. Jak Honza popisuje svoji praci?
d. Proc¢ se Honza nestal profesionalnim sportovcem?

2. Pokus se namalovat obrazek nebo napsat kratky pfibéh o tom, jak by se tvé zdliby mohly v

dospélosti proménit v povolani nebo podnikani tvych sn(.

7
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Mégm@ s@ @@@%{@V@S&ﬁ

Nas podnik 1.2.

u__‘»ex

2

3
F} o

»Vsechny sny se mohou stdt skutecnosti, kdyZ sebereme odvahu je ndsledovat.”

Walt Disney

Souhlosis s wzo\m:;m

.
citatem

1. Zamysli se nad odpovédi na otazky:

a. Coje podnikani?

b. Jak podle tvého nazoru souvisi podnikani a vyse uvedeny citat?

2. Po precteni medailonku podnikatele Davida Machdacka budes jisté znat
odpovéd na nasledujici otazky:

a. Jakvznikl ndpad vyrdbét slamova brcka?

b. Jaky je postup vyroby bréek?

c. V&em je konkurenéni vyhoda sldmovych bréek?

d. Jak David pomaha chranit morské Zelvy?

3. Hledani napadu pro ,Nas podnik”:

a. Covas bavi?

b. Jak by se to dalo vyuZit pro vase podnikani?
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen):

N&E podnik 1.3. Ucime se podnikavosti

[
5

gl

vvvvvv

Henry Ford

Podle uspésnych lidi je velice dulezité vidy se poucit z chyb a vyuZivat ovérené
cesty svych predchidcl. Rozhovor s podnikatelem, ktery je Uspésny v oblasti

tvého zdjmu, by ti mohl poslouzit jako dobra inspirace pro tvé budouci

podnikani.

1. Zamysli se, zda znds nékoho, kdo podnika, a to nejlépe v oblasti, kterd té

zajima.

2. Jak bude$ postupovat, pokud Zadného podnikatele osobné neznds? Kde OG

budes hledat?

3. NezZ puajdes na setkani s vybranym podnikatelem, zjisti si o ném/ni co nejvice
informaci z dostupnych zdroji (napf. internet). Pomuze ti to v kladeni o

konkrétnich otdzek a dotyéného tva informovanost jisté potési.

4. Nez vyrazi$ na rozhovor, je dobré si zapamatovat zakladni otazky a zamyslet

se alespon nad dal$imi 3 otazkami, které by té zajimaly.

5. PomuzZe, kdyz si otazky (i ty 3 své) vytiskneS a vezme$S na rozhovor s

vybranym podnikatelem. Kdyz je ¢lovék nervézni, snadno zapomina. ‘

6. VyraZzdo terénu!
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): Uégm@ s@ @@{I[ﬂ]ﬁk%@@ﬁﬁ

Nas podnik 1.3.

Jméno podniku:
Jméno podnikatele:

1. Jakym podnikdanim se zabyvate?

2. Jakdlouho podnikate?

3. Co Vasvedlo k tomu, Ze jste zacal podnikat?

4. Reknéte jednu véc, kterou vite dnes, ale bylo by fajn, kdybyste ji védél jiz v dobé, kdy jste zacinal

s podnikanim.

5. Jakou radu byste dal zacinajicimu podnikateli?

Vase otazky:
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen):
Nas podnik 1.4.

Ucime se podnikavosti

b |6 |3

5 5

@U!»a

B

»Zkusenosti mohou byt pro uspésné podnikdni vyhodou, ale nejsou nutnosti. Mnohem dileZitéjsi jsou

vSak zdravy rozum, aktivni pfistup k Zivotu, schopnost komunikovat s lidmi, pracovitost a vytrvalost.”

L ©® N o

12.
13.
14.

15.

Ivana Sabatovd

Zdravé sebevédomi: vira v sebe samého

Ochota vzit na sebe riziko: schopnost pfijmout skutecnost, Ze se véci
nemusi podafit

Cilevédomost: tvrdé pracovat bez toho, aby nas nutil nékdo jiny
Vytrvalost: zkouSet znovu a znovu to, co se nedafi

Umeéni spolupracovat: schopnost najit a ziskat spolupracovniky

s potfebnymi dovednostmi

Trpélivost: schopnost pockat si na Uspéch

Nadseni/vasen: schopnost nadchnout se a milovat to, co délam
Soustredénost: schopnost zaméfit se na dosazZeni vytyCeného cile

Flexibilita: schopnost naucit se nové dovednosti a reagovat na nové vyzvy

. Vynalézavost: schopnost nalézat nova reSeni a vyuZivat nejnové;si poznatky

11.

Otevrenost: schopnost hledat nové moznosti

Nezavislost: schopnost samostatné hledat cesty k Uspéchu
Informovanost: schopnost vyhledavat uzitecné informace

Propagace: soustavné informovani a propagovani svého podnikani viemi
dostupnymi prostredky

Sitovani: schopnost hledat dlleZité kontakty pro rozvoj podnikani

7
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): @éﬂ”m@ s@ @@][ﬁ]%{@%ﬁ@@ﬁﬁ

Nas podnik 1.4.

Otazky k medailonku Martina Hausenblase, ADLER International, a.s.

V textu medailonku Martina Hausenblase najdete odpovédi na otdzky 1-4. Na otazky 5 a 6 odpovézte
se svymi spoluzaky.

1. Proc zacal Martin Hausenblas podnikat?

2. Jakou méli ulohu pratelé Martina Hausenblase pfi budovani jeho podnikani?

3. V ¢em je nova sluzba poskytovana firmou Liftago a jakym zplsobem fesi problémy svych
zakaznik(?

4.  Napiste nékteré dullezité vlastnosti podnikatele, které Martina Hausenblas zminil.

5. Vyberte tfi charakteristiky ze seznamu vlastnosti podnikateld, které se dle vaseho minéni hodi
nejvice pro Martina Hausenblase. SvUj vybér zdlGvodnéte.

Vlastnost 1:
Vlastnost 2:
Vlastnost 3:

6. Ze seznamu vlastnosti podnikateld vyberte dvé, které jsou dle vaSeho nazoru klicové
pro zacinajiciho podnikatele. Sv(j vybér zdlvodnéte.
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): Uéﬁm@ s@ @@{I[ﬁ]%{%@gﬁﬁ

Nas podnik 1.4.

Otazky k medailonku Arthura F. Sniegona, ochrance sloni

V textu medailonku naleznete odpovédi na otazky 1-3.
Na otdzky 5 a 6 odpovézte se svymi spoluzaky.

1. Jakou zalibu mél Arthur, kdyz byl maly?

2. Jaké sny chtél uskutecnit ,,az bude velky“?

3. Jak proménil svoji zalibu na své povolani?

4. Vyberte tfi charakteristiky ze seznamu vlastnosti podnikatel(, které se dle vaseho minéni nejvice
hodi na Arthura F. Sniegona. Sv(j vybér zdGvodnéte.

Vlastnost 1:
Vlastnost 2:
Vlastnost 3:

5. Ze seznamu vlastnosti podnikatel( vyberte dvé, které jsou dle vaseho nazoru klicové pro
zacinajiciho podnikatele. Svij vybér zdGvodnéte.
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): Uéﬁ[ﬁfﬂ@ s@ @@d@ﬁﬁ(%ﬁ@@%ﬁ

Nas podnik 1.4.

Otazky k medailonku Marka Sivaka, MARKOVA ZAHRADKA

V textu medailonku Marka Sivéka hledejte odpovédi na otazky 1-4.
Na otdzky 5 a 6 odpovézte se svymi spoluzaky.

1. Co Marka inspirovalo k zaloZeni zahradky?

2.  Proc se ostatni lidé k Markovi pridali?

w

Jaké vyhody jim to ptineslo?

4. Jaké vyhody to prineslo ostatnim lidem z ulice?

5. Vyberte tfi charakteristiky ze seznamu vlastnosti podnikatelU, které se nejvice dle vaseho minéni
hodi pro Marka Sivaka. Svlij vybér zdlivodnéte.

Vlastnost 1:
Vlastnost 2:
Vlastnost 3:

6. PovaZujete Marka Sivaka za podnikatele? Svou odpovéd zdlvodnéte.
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): @jéﬁm@ s@ @@]@ﬁ%{@%ﬁ@g@ﬁ

Nas podnik 1.4.
Otazky k medailonku Terezy Jureckové, PRAGULIC

V textu medailonku Terezy Jure¢kové naleznete odpovédi na otdzky 1-4.
Na otdzky 5 a 6 odpovézte se svymi spoluzaky.

1. Jakvznikl ndpad netradi¢ni privodcovské sluzby po Praze?

2.  Co pomohlo Tereze Jureckové prekonat pocatecni nesnaze a malé zkusenosti s podnikanim?

3. Co bylo podle slov Terezy Jureckové klicové pro dosazeni Uspéchu organizace PRAGULIC?

4. 'V cem je pro zakazniky pravodcovska sluzba jina nez tradi¢ni prohlidky Prahou?

5. Vyberte tfi charakteristiky ze seznamu vlastnosti podnikateld, které se dle vaSeho minéni nejvice
hodi na Terezu Jureckovou. Svij vybér zdUvodnéte.

Vlastnost 1:
Vlastnost 2:
Vlastnost 3:

6. Ze seznamu vlastnosti podnikatelll vyberte dvé, které jsou dle vaseho nazoru klicové pro
zacinajiciho podnikatele. Svij vybér zdGvodnéte.

7
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Uéﬁm@ S@ @@ﬂ@ﬁ%@@‘ﬁ@@@ﬁ

Nas podnik 2.1.

G

i

,Cim moudrejsi je Elovék, tim méné md potreb.”

Diogenés ze Sindpy

1. Zamysli se nad nasledujicimi otdzkami a vyjadfti sv(ij nazor:

a. Cojsou to potieby? Jaké potfeby mame?

b. Jsou potieby nds vSech stejné?

c. Existuje podle vas rozdil mezi potfebami a pranimi? Jaky?

d. Souhlasite s uvedenym citdtem? Pokud ano, pro¢? Pokud ne, proc?

e. Jak se podle vas daji nase potfeby naplfiovat?

f. Jakou ulohu pfi naplfiovani nasich potieb hraje trh?

2. Po precteni medailonku podnikatel(l Martina Wallnera a Tomase Hubra budes jisté znat

odpovédi na nasledujici otazky:

a. Jaké vyrobky prodava na trhu firma Mixit.cz?

b. Kdo je konkurence pro firmu Mixit.cz?

c. Jakou vyhodu maiji vyrobky firmy Mixit.cz oproti konkurenénim smésim msli?
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): xe - - -
Mot podnika 1P Ucime se podnikavosti

d. Jakou maji nevyhodu vyrobky firmy Mixit.cz oproti konkurenénim smésim msli?
e. Jaké potreby klient(i uspokojuji produkty firmy Mixit.cz?

f. Kdo si podle vas kupuje vyrobky firmy Mixit.cz?

3. Ticha posta trochu jinak

Nyni se se svymi spoluzdky podivate na napad na ,Nas
' podnik” v ramci spolecné hry. Pani ucitelka vam vysvétli

jeji pravidla.

Po ukonceni hry se zamysli nad témito otdzkami:

a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?

b. Obijevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem préace na aktivité néco nového? Pripadné co to bylo?

7
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): Uéim se @@ﬂ[@k@V@@ﬁﬁ

N3as podnik 3.1.

3

@] » [>

3.1. Klienti: Kdo jsou moji klienti?

“Zdkaznik neni zavisly na nds. My jsme zavisli na ném.”

(Kenneth B. Elliott)

Hledani zakazniku

1. Se spoluzaky se podivejte na nasledujici fotografie a zamyslete se nad odpovédi na uvedené

otdazky.

a. Co maji obé fotografie spolec¢né?

b. Co se na obrdzcich podle vas odehrava?

c. Komu patfi podle vas ruce na obrdzcich? Pokuste se osoby, které na obrazku nejsou vidét

popsat. Kdo jsou a proc se aktivity na obrazku Gcéastni?

2. Po precteni medailonku podnikatele Vaska Kroutila budes jisté znat odpovédi na nasledujici
otdazky:

a. Jak Vasek zjistil, Zze lidé maji potfebu kupovat yoya?

b. Co pro Vaska znamena byt podnikatelem?

—
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Uéﬁm@ S @@][ﬁ]ék@%@@ﬁﬁ

Nas podnik 3.1.

c. Kdo jsou podle vas klienti obchodu Vaska Kroutila?

3. Kdo je muj zdkaznik?
Nyni se svymi spoluzaky popiSete, kdo bude zakaznikem vaseho vyrobku nebo sluzby, kterou
jste si vymysleli v ramci predchozich pracovnich list(i. Je dalezité si uvédomit, Zze zdkaznikem
vaseho vyrobku nebo sluzby nemohou byt nikdy vsichni lidé, proto je dobré zuzit zaméreni na

zakaznika co nejkonkrétnéji. Vase napady zapiSte spolecné na papir.

Zde jsou otazky, které vdm v tom pomohou:
a. Kolik je vaSemu zakaznikovi let?
b. Kde Zije?

c. Jevas zdkaznik Zzena nebo muz?

o

Co vas zakaznik potfebuje vyresit? Jakou potfebu mu muzete

pomoci svym vyrobkem naplnit?

e. Bude mit vas vyrobek ¢i sluzba uZivatele? Kdo jsou tito

uzivatelé?

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na Ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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Pracovni list pro Zaky (2. stuper): Uéﬁ@ se p@]mﬁk@%ﬂ@g‘@ﬁ

Nas podnik 4.1.

~»|~1>
1
]

4.1. Reseni: Co chci vyrabét?

»Prvnim pravidlem marketingu je mit skvély vyrobek.
Druhym pravidlem je nikdy nezapomenout na prvni pravidlo.”

Viktor Kiam
Jaky vyrobek ¢i sluzbu chci poskytovat?
1. Se spoluzaky se podivejte na nasledujici fotografii a vymyslete kratky pfibéh, ktery by odpovidal
na nasledujici otazky.
a. Kdo jsou lidé na obrazku?

b. Pro¢ nemaji boty?

2. Po precteni medailonku Salvatora Sosky budes jisté znat odpovédi na ndsledujici otazky:

a. Jaké vyrobky prodava na trhu firma Salvatora Sosky?
b. V &em jsou vyrobky firmy We are Ferdinand jiné?
c. Covsechno bylo tfeba zaridit a udélat, nez se zacaly prodavat prvni ponozky?

d. Na trhu se prodava cela rada vyrobku nebo sluzeb. Pokuste se stru¢né popsat, jaky je podle

vas rozdil mezi vyrobkem a sluzbou?

(’j‘\
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Pracovni list pro 4ky (2. stuperi): Ué§M@ s@ @@]@E@(@M@S@Zﬁ

Nas podnik 4.1.

3. Prvni podoba vaseho vyrobku nebo sluzby
Nyni se svymi spoluzdky budete mit za uUkol popsat postup vyroby produktu,

ktery chcete vytvofit. Potfebné informace si mizZete vyhledat na internetu, v

he

knihach nebo ¢asopisech.

Vytvorte si ndvod, kde budou jednotlivé kroky postupu vyroby popsany. Mlzete vSe napsat na

papir, vytvofrit obrazek nebo prezentaci na pocitaci.

Urcité v navodu nezapomerite zminit:
a. Jaky material budete potfebovat?
b. Jaké technologie budete uzivat?
c. Kolik lidi bude pro vyrobu potieba? Jaké budou mit ukoly?
d. Jaké jsou naklady na vyrobu? Vezméte v potaz cenu materidlu, technologii, lidi,

apod.

MuZete vytvofit prvni verzi svého vyrobku. ‘

Predstavte postup vyroby vaseho napadu svym spoluzakim.

Na zavér je dobré si fici, jak se vdm na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Uégm@ S@e @@ﬂ@ﬁ%@@%@gﬁ

Nas podnik 4.2.

I GRE
—
3 9

“Nereste problémy, které nikdo nemd!”

Ash Maurya

1. Zamysli se nad nasledujicimi otazkami a vyjadfi sviij nazor:

a. Kdy jste naposledy nékoho pozadali o pomoc? Jaky problém jste resili?
b. Existuji vyrobky ¢i sluzby, které vase problémy resi? Jak? @ @
c. Jsou problémy k né¢emu dobré? Jaky by byl svét bez problém0? @ @
d. Souhlasite s uvedenym citatem? Pokud ano, pro¢? Pokud ne, proc?
2. Po precteni medailonku projektu ,Nenech to byt!” budes jisté znat odpovédi na nasledujici

otdzky:

a. Jak se zrodil napad na projekt ,,Nenech to byt“?

b. Komu pomaha projekt ,,Nenech to byt“?

c. Jaky problém projekt pomaha resit?

d. Véem jsou vyhody systému ,Nenech to byt” oproti schrankdm davéry ve skolach?



Pracovni list pro Zaky (2. stupen): @ém@ s@ @@]m‘ﬁk@w@gﬁ

Nas podnik 4.2.

3. Kouzelné boty aneb problémy a jejich pojmenovani

V predchozich pracovnich listech jste si se spoluzdky vymysleli ‘*

vyrobek nebo sluzby, kterou byste chtéli prodavat, a kdo budou vasi
zakaznici. Nyni budete mit za ukol zamyslet se nad problémy, které = ——— —
vasi zakaznici nejvice resi. A najit dlivody, proc jim zrovna vas vyrobek mize pomoci s jejich
problémy nebo zlepsit jejich Zivot. Zakaznici totiz davaji pfednost vyrobkdm, které jim
usnadnuji zivot nebo jej délaji pfijemnéjsi. Pokud toto bude vas vyrobek splfiovat, mate
Sanci na uspéch.
a. Abyste mohli Iépe pochopit své zdkazniky, je dobré pokusit se vcitit, jaké to je, byt
v jejich kazi. Pomohou vam v tom ,kouzelné boty“. V téchto kouzelnych botach se
mulzete na chvili proménit ve vaseho zdkaznika. KdyZz se postavite na obrys
kouzelnych bot, stanete se na chvili tim, komu chcete prodavat své vyrobky. Rikejte
nahlas, jak se citite, co by vam zlepsSilo Zivot a jaké problémy vas trapi. Nechte

kazdého ¢lena skupiny, aby si kouzlo vyzkousel. Urcete si jednoho ¢lena skupiny,
ktery bude napady a problémy zapisovat na papir.

b. Ze zapsanych problém{ si vyberte 3 problémy, které povazujete za nejdllezitéjsi.

DulezZité je byt co nejkonkrétnéjsi.

c. Nyni se kazdy z vas sdm zamysli nad otdzkami:
Jaky problém vasich zdkaznikd mUze vas vyrobek ¢i sluzba vyresit?

Jak vas vyrobek usnadni nebo zlepsi Zivot vasich zakaznik(?

d. Popovidejte si spole¢né o tom, na co jste pfisli a hledejte odpovédi, na kterych se

shodnete jako skupina.

AZ budete hotovi, predstavte své odpovédi ostatnim spoluzakim.

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?






Pracovni list pro zaky (2. stuper): Uéﬁm@ s@ @@@E?}@@W@S@a

Nas podnik 5.1.

1. Se spoluzaky se podivejte na nasledujici fotografii a zamyslete se nad odpovédi na uvedené otazky.

a. Kdo jsou podle vas mladici na obrazku?

b. Proc¢ podle vas maji na sobé formalni obleceni?

2. Po precteni medailonku podnikatele Radima Nigrima budes jisté znat odpovédi na nasledujici
otazky:
a. Kde nasel Radim prvni zakazniky?

b. Jak postupoval pfi hledani dalSich zakaznikd?

c. Co je podle Radima klicové pro Uspéch v podnikani?

3. Kde hledat prvni zdkazniky?

Nyni se svymi spoluzaky zamyslite, kde byste oslovili prvni zakazniky, kteti by si mohli koupit vas

vyrobek.
VA
Nejprve si na papir strucné shrite: ™ o
a. Co budete vyrabét? b ; _
>
b. Kdo je vas$ zdkaznik? N
c. Jaké problémy zdkaznika vas vyrobek pomaha fesit? g
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): UéﬁWB@ s@ @@@ﬂ@ﬁ(@@@ﬁﬁ

Nas podnik 5.1.

Vasim ukolem bude dnes pfijit s ndvrhy, kde hledat prvni zakazniky.

Pro zacatek je dobré najit mista, kde se
schazi co nejvice lidi, které jste popsali
jako vase moZné zdkazniky. Takovymi
misty mohou byt nakupni centra, trhy,

socidlni sité na internetu, blogy,

diskusni féra, atd.

Voditkem pro hledani takovych mist jsou nasledujici otazky:
Na jakych mistech mohu nalézt zakazniky, kterym je ur¢en mj vyrobek/sluzba?

Jsou takova mista na internetu?

Jsou takova mista v nasem okoli?

Pro hledani odpovédi pracujte spolecné pomoci metody ,brainstorming”. Jeji pravidla si prectéte
spolec¢né s pani ucitelkou. Pokud né¢emu nerozumite, zeptejte se. Potom uz muzete zacit pracovat.
Zakladni pravidla brainstormingu:
e Mluvit by mél v jednom okamZiku pouze jeden.
e Vyslovené napady by nemély byt nikym komentovany ani hodnoceny. | ten zdanlivé
nejhloupé;jsi ndpad muze inspirovat ostatni.

e VsSechny napady je treba zapisovat.

e Po fazi vymysleni pfijde na fadu vybér nejlepsSich napada.

Po ukonceni aktivity vie zhodnotte pomoci téchto otazek:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

7
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Uéim s@ @Ek@V@ﬁﬁ

N3as podnik 5.2.

5.2. Cesty ke klientum: Jak upoutam pozornost klienta?

Jak zaujmout

1. Se spoluzdky se podivejte na
nasledujici fotografii a pokuste se
vymyslet co nejvice moZnych
odpovédi na otazku: Kéemu slouzi
prostor na obrdzku?

Nez zacnete, zvolte si, kdo bude

zapisovat vase napady.

2. Po precteni medailonku podnikatelky Alice Kavkové budes jisté znat odpovédi na nasledujici
otdazky:
a. Co Alice prodava?

b. Kde své vyrobky nabizi a pfedstavuje?

c. Jak Alice vyuzila internet v pocatcich svého podnikani?

Marketingovy plan

Nyni se svymi spoluzaky vytvorite plan, jak dat zakaznikiim védét o vasem

vyrobku nebo sluzbé. A hned tento plan vyzkousite.

Je dobré védét, Zze pokud nékdo ma zdjem prodavat své vyrobky napfiklad hry jako Alice,
potfebuje najit déti a dospélé, které pro hry nadchne a oni si je budou chtit koupit. Tomu se
fika marketing. V marketingu se snazite lidem predstavit vas vyrobek nebo sluzbu tak, aby si jej
chtéli koupit. Pokud lidé nebudou védét, Zze prodavate hry, nikdy za vami nepfijdou, aby si

néjakou koupili.

,‘T\
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): @jéﬁﬁﬂ@ s@ @@]@ﬁ%@@%ﬁ@g@ﬁ

Nas podnik 5.2.

Co by mél marketingovy plan obsahovat?

Celkové strucné shrnuti
o CO a pro KOHO vyrabite? Jakou potiebu zakaznika nas vyrobek napliuje?

Soucasnd konkurence na trhu

o Jaké podobné vyrobky nebo sluzby se jiz prodavaji?

Cile kratkodobé/dlouhodobé
o Kolik vyrobk( chcete prodat? Napf. do konce pfFistiho

mésice/do konce skolniho roku

Marketingovy mix

o Kde si myslite, Ze byste mohli najit zidjemce o své vyrobky/sluzby?
Pomocna otazka: Kde se dozvidate o zajimavych vyrobcich nebo vidite vyrobky,
které byste si chtéli koupit?

o Jak by se daly vyuZit socidlni sité pro propagaci vaseho napadu?
Vymyslete a pfipravte 1 konkrétni status na Facebook nebo jiné socialni
médium. "
Naplanujte, kdy byste jej zverejnili - jaky den a hodinu a '@'

odUvodnéte proc.
- Lidé {3
o Kdo ajak se bude Ucastnit pfi realizaci planu?

- Rozpocet

¢

o Budete potiebovat finanéni prostfedky na realizaci planu? Kolik?

Po ukonceni aktivity vie zhodnot pomoci téchto otazek:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

~
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): @jégm@ g@ @@ﬂ[ﬁ]ﬁﬁ@@%ﬁ@gﬁﬁ

Nas podnik 5.3.

1. V ramci své skupiny se svymi spoluzaky sdilejte odpovédi na Uvodni otazku: Jezdite radi na
kole? Pro¢ ano? ProC ne? Poté se zamyslete nad alespori 3 argumenty na podporu a 3

argumenty proti vyroku: “Je vyhodnéjsi jezdit do skoly na kole neZ autem”.

Pani ucitelka vam poté urci druhou skupinu, se kterou budete diskutovat, povi vam, jaka

jsou pravidla a jak na to.

Po ukonceni aktivity se zamyslete nad témito otazkami:

Jak se vdm dafilo presvédcit spoluzaky, pokud jste zastavali jiny ndzor, nez ktery jste méli
hdjit?

Jak se vam dafilo, pokud jste hajili nazor, ktery zastavate?

2. Po precteni medailonku Vita Jezka budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:

a. Jakou sluzbu Vit poskytuje?

b. Jak Vit testoval, zda svlij ndpad na puajcovani jizdnich kol zaméfuje na spravného

zadkaznika?

c. Pro koho je sluzba Rekola, pljcovani kol ve mésté, uréena? Kdo je zdkaznikem

sluzby?

d. Jaky chybny predpoklad mél Vit JeZzek ohledné chovani zakaznikd, ktefi si pUjcuji

rizova kola?
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): @éﬁpm@ g@ @@j[ﬁ]ﬁﬁ@@i}i@@ﬁ

Nas podnik 5.3.

3. Prazkum mezi zdkazniky

Nyni se svymi spoluzaky budete mit za ukol otestovat svlij podnikatelsky napad u

potencialnich zakaznikl (svych spoluzak).

Pfed samotnou vyrobou produktu ¢i spusténim sluzby ve vétSim méfritku
je vzdy moudré ujistit se, Ze lidé maji o vas ndpad zajem a budou ochotni

za néj zaplatit. Jednou zcest, jak toho dosdahnout, je promluvit si

s potencialnimi zakazniky a zjistit, zda by o produkt ¢i sluzbu méli zajem.

Popiste svij napad na vyrobek ¢i sluzbu tak, abyste jej byli schopni popsat a odpovédét na

pfipadné otdzky zdkaznikl (spoluzakd z jinych skupin).

Zakladnim voditkem pro vas mlze byt otdzka:

Jak jednoduse popisi svij vyrobek nebo sluzbu pfirovnanim k jiz existujicim vyrobk{m?
(Priklad: Chci zacit provozovat pljcovnu kol (existujici sluZba), kterd budou ve
stojanech stat v centru mésta a lidé si je budou moci pomoci aplikace v mobilnim
telefonu vypujcit, pouZit jako dopravni prostfedek po mésté a vrdtit do stojanu na

jiném misté ve mésté. (jiné reseni-inovace))
Pani ucitelka vam nyni pom(Zze s organizaci przkumu.

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

7
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Mégm@ g@ @@ﬂ[ﬁ]@ﬁ(@%ﬁ@gﬁﬁ

Nas podnik 5.3.

Otazky pro rozhovor se zakazniky:

1. Libi se Vam ndpad na tento produkt?

2. Myslite, Ze potiebujete tento produkt?

3. PoutZival byste tento produkt?

4. Jak byste jej pouzival?

5. Znate néjaké dalsi lidi, ktefi by produkt pouzivali?
6. Co se Vam na produktu nejvice zamlouva?

7. Co se Vam na tomto produktu nelibi?

8. Za jakou cenu byste tento produkt koupil?

9. Napada Vas néco dulezitého, na co jsem se nezeptal?

7
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): @jéﬁm@ s@e @@jlﬂ@%{@%ﬁ@g@ﬁ

Nas podnik 6.1.
(G

gikdy

,,Nikdy nedostanete druhou prileZitost udélat prvni dobry dojem.”

(neznamy autor)

Se spoluzaky a pani ucitelkou si vyzkousite maly experiment.
Poslouchejte pozorné instrukce.

1. Po precteni medailonku podnikatele Matéje Dolezala budes jisté znat odpovédi na nasledujici
otazky:

a. Jak se kvétinovy ateliér MD Creative Matéje Dolezala odliSuje od jinych kvétinarstvi?
b. Jak a kde Matéj propaguje svij kvétinovy ateliér?
c. Jak zni kratky slogan Matéjova kvétinového ateliéru?

2. Slogan pro nds vyrobek nebo sluzbu

Nyni se svymi spoluzdky vymyslite kratkou vétu, ktera vystizné
pojmenuje jedine¢nost vaseho vyrobku nebo sluzby. Slogan musi
zakaznika zaujmout. Bude to to prvni, co se o vasem vyrobku (sluzbé)

zakaznik dozvi a rozhodne se, jestli se chce dozvédét vic.

-
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Pracovni list pro Zaky (2. stuperi): Mémg@ S@ @@@ﬂ@%{%ﬁ@gﬁﬁ

Nas podnik 6.1.

Spolecné s pani ucitelkou budete hledat cesty, jak na to.

Na zavér je dobré si Fici, jak se vam na ukolu pracovalo:

a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?

b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

-
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Pracovni list pro Zaky (2. stuperi): Mé@pm@ s@e @@ﬂ[ﬂ@%@%ﬁ@g@ﬁ
N&3 podnik 6.2. -
-

t

] s

BEEAES

»Poznejte svou konkurenci. Zjistéte, v ¢em jste silni, a v éem spocivaji slabd mista vasi konkurence.”

Jack Trout

1. Vasim ukolem se spoluzaky je spojit 9 tecek, co vidite na obrdzku, ¢tyfmi rovnymi ¢arami

tak, aby konec jedné ¢ary navazoval na zacatek ¢ary druhé. Dejte se do prace.

2. Po precteni medailonku Lucie Castkové budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:

a. S jakym netradi¢nim napadem prisla Lucie Céstkova? @

b. Kdo byl inspiraci pro jeji podnikatelsky napad?

c. Existuji na trhu podobné hry, jako je ta Luciina?

7
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): 51 g a
e Ucime se podnikavosti

3. Priazkum trhu
Nyni se svymi spoluzaky zjistite, jaké jiné podobné vyrobky, jako je

vas ndpad na podnikani, jiz na trhu existuji.

K hledani mlzete vyuzit internet nebo jiné zdroje informaci (Casopisy, noviny, letaky, vlastni

prazkum v misté bydlisté).

Zde jsou zakladni otazky, které byste si méli odpovédét:

a. Jakou sluzbu/vyrobek chcete poskytovat?

b. Kdo je vas zakaznik?

- Jaky problém zadkaznikd vas vyrobek &i sluzba resi?

- Proc by méli zakaznici mit zajem si vas vyrobek nebo sluzbu koupit?

- Kdo zaplati za vas vyrobek nebo sluzbu?

c. Kdo je vase konkurence?

Existuji jiné firmy, které jiz poskytuji podobné sluzby/vyrobky?

- Jaké vyrobky vyrabéji?
- Kolik takovych firem je?
-V em se jejich vyrobky lisi od vasich?

-V em jste podle vas lepsi?
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Pracovni list pro Zaky (2. stuperi): Mém@ se @d@ﬁk@w@gﬁﬁ

Nas podnik 6.2.

-V em jste podle vas horsi?
- Zajakou cenu své sluzby/vyrobky konkurence prodava?
d. Jaky dalsi krok je podle vas tfeba ucinit pro realizaci vaseho podnikatelského napadu?

- Existuji jini podnikatelé, ktefi by mohli mit zajem, aby byl vas

napad Uspésny?

- Zajakou cenu bychom chtéli prodavat nase sluzby/produkty?

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi préci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

7
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Pracovni list pro zaky (2. stuper): UE@ se pd@k@V@@tﬁ

N3as podnik 7.1.

T

[ =

el » [~

7.1. Moje vyhoda: Proc jsem lepSi nez ostatni?

ProcC bychom vyrobek Ci sluzbu méli poskytovat zrovna my?

1. Podivejte se se spoluzaky na 9 obrazkd ve vasem pracovnim listu. Vasim ukolem bude

spolecné vypraveét kratky pribéh inspirovany obrazky.
Jak na to?
Koho napadne, jak mize pribéh zadit, zacne vypravét, koho napadne, jak pokracovat, pokracuje.

Vzdy mluvi pouze jeden a ostatni poslouchaji. Kazdy by mél dostat prostor Fici ¢ast pribéhu.

2. Po precteni medailonku Vlada Ryasnyho budes jisté znat odpovédi na ndsledujici otazky:

a. Jaké vlastnosti byly dalezité pro Vladlv uspéch?

b. Jaké povolani pro Vlada vybrali jeho rodice?

—
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Pracovni list pro Zdky (2. stuperi): @jé@pm@ S@ @@][’fﬂﬁ%@%@@ﬁ:ﬁ

Nas podnik 7.1.

c. Jaké znalosti jsou pro Vlada a jeho praci obzvlasté dulezité?

d. Jaka uskali jsou spojena s Vladovym uspéchem?

Zamyslete se se spoluzdky nad otdzkou:

- Co mate nebo umite, co konkurence nem{ze jednoduse zkopirovat ¢i koupit?

&)

Na zavér je dobré si fici, jak se vdm na ukolech pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi préci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): @égm@ sS@e @@ﬂ@ﬁ%@%@@ﬁ

Nas podnik 8.1.

1. Pani ucitelka vam preda jeden pfedmét. Spolecné se spoluzdky vymyslete co
nejvice netradicnich zpUsobd, jak by bylo moZné tento predmét pouzit. Zvolte

si jednoho zapisovatele, ktery bude vase ndpady zaznamendvat. Na vymysleni

mate 5 minut.

2. Po precteni medailonku Martina Wallnera a Tomase Hubra budes jisté znat odpovédi na
nasledujici otazky:

a. Jaké vyrobky prodava na trhu firma Mixit.cz?

b. Kdo je zaméstnavatelem Martina Wallnera a Tomase Hubra?

c. Jaké méli podle vas naklady kluci z Mixit.cz, kdyz zacinali podnikat?

3. Co bude vyroba naseho produktu ¢i poskytovani sluzby stat?
Se spoluzaky se nyni zamyslite nad tim, co vSechno budete potfebovat k vyrobé vaseho

produktu a kolik budete muset zaplatit svym dodavatellim ¢i spolupracovnikiim.
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): @jé@’m@ s@ @@ﬂmkw@gﬁﬁ
Nas podnik 8.1. y

Jako voditko vdm pomohou nésledujici otazky, které se v rdmci svého tymu snazte zodpovédét :

Jaké suroviny nebo material budete potiebovat nakoupit? Kolik bude stat?

- Kdo vdm bude pomahat a jakou praci bude délat? Kolik ¢asu tato prace zabere?
- Kde budete své produkty vyrabét a kolik budete za prondjem mista platit?

- Budete platit jeSté za néco jiného? (napt. prondjem prodejniho mista,...)

- Kolik penéz celkem budete potiebovat pro realizaci vaseho napadu?

Vse si zapiSte a nakreslete nebo graficky zndzornéte na vétsi papir nebo formou prezentace

na pocitaci.

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen): Y & . e o
N4 podnik 9.1, Udime se podnikavosti
a|

1. Se spoluzaky si prectéte ndasledujici otdzky a zamyslete se nad odpovédi:

a. Jaké mate sny nebo prani?

b. Co byste k jejich uskutecnéni potrebovali?

c. Mate vymysleny plan, jak je uskute¢nit?

2. Po precteni medailonku Tomase Vejmoly, budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:
a. Proc zacal Tomas proddvat kfizaly?
b. Za kolik korun proddva jeden balicek?

c. Co vsechno musel Tomas s podporou rodi¢i koupit a za co musel platit, aby mohl

vyrabét a proddvat krizaly?

d. Kde Tomas prodaval své kfizaly?

3. Jakou cenu dame nasemu vyrobku ¢i sluzbé?
Se spoluzaky nyni stanovite cenu pro sv(j vyrobek nebo sluzbu, kterou chcete poskytovat.
MuUZete na to jit rGznymi cestami.

a. Pfi stanovovani ceny je mozné vychdazet z toho, kolik zakaznici plati za podobné jiz

prodavané produkty ¢i sluzby u konkurence.
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Pracovni list pro Zaky (2. stupen):

N4 podnik 9.1. Udime se podnikavosti

Vyberte si vyrobek nebo sluzbu podobnou té, kterou chcete prodavat, a zmapujte ceny
konkurencnich firem. Zamyslete se nad rozdily v cené. Ovlivni néjak zakaznika? Je pro vas

nékterd z cen pfrijatelnéjsi? Stanovte si cenu na zakladé priiméru konkurencnich cen.

VYIODEK: ottt et st s e s

Prodejce Cena vyrobku

b. Stanoveni ceny na zakladé naklada.
Sepiste a spocitejte si naklady za material potfebny k vyrobé jednoho vaseho vyrobku nebo
sluzby a pfipadné dalsi naklady, k tomu pfidejte ¢astku za ¢as potiebny pro vyrobu (napf.

80Kc¢ za hodinu) a vysledny soucet vyndsobte dvéma.

Pti stanoveni ceny je dobré se drzet mezi minimalni cenou, ktera presné pokryva naklady, a maximalni
cenou, kterou jsou zdkaznici ochotni maximalné zaplatit. Cenu testujte jiZz od zacatku takovou, jakou ji
chcete mit u finalniho produktu (sluzby). Ovéfite si tim, jestli jsou zakaznici ochotni za vas produkt
(sluzbu) opravdu zaplatit. Navic je vidy jednodussi zlevnit, neZ zdrazit. Cenu lze testovat napfiklad

predprodejem.

2. Stanovte si cenu svého produktu Ci sluzby a v rdmci kratké prezentace ji

v vl o ° v s v . ™ s v o
predstavte spoluzakim se zdivodnénim, proc¢ jste zvolili pravé tuto cenu. X /

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): Méﬁm@ SE @@][ﬁ]@%@@%ﬁ@@ﬁ

N3&s podnik 10.1.
;
]

“Kazda lidskd c¢innost se nakonec musi néjak projevit v Cislech.”

Tomdads Bata

1. Po precteni medailonku Tomase Vejmoly budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:

a. Proc zacal Tomas vyrabét a prodavat kiizaly? Ceho chtél dosdhnout?

b. Myslite, Ze byla jeho aktivita Uspésna? Pokud ano, jak byste svou odpovéd' zdlvodnili?

Pokud ne, jak byste svou odpovéd zdivodnili?

2. Po precteni medailonku Marka Sivaka budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:

a. Pro¢ zacal Marek uklizet na dvore domu, kde bydlel? Ceho chtél dosdhnout?

b. Myslite, Ze byla jeho aktivita Uspésna? Pokud ano, jak byste svou odpovéd' zdlvodnili?

Pokud ne, jak byste svou odpovéd zdivodnili?

3. Uspéch jak jej vnimame my.
Se spoluzaky nyni stanovte konkrétni indikatory, které vam pomohou poznat, zda je vas projekt
uspésny.

a. Zamyslete se nad odpovédi na otdzku: Jak poznate, Ze to, co délate, délate dobre a jste

uspésni?
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Pracovni list pro Zaky (2. stupef): uém@ S@ @@@ﬂm}ﬁ(v@gﬁ

Nas podnik 10.1.

b. Stanovte si indikatory Uspésnosti vaseho projektu. Ke kazdému indikatoru je vidy dobré
uvadeét jaka byla situace na zacatku, konkrétni Cislo, které ma byt dosazeno, a dobu, kdy

chceme tohoto cisla dosahnout.

=
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Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

7
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Pracovni list pro zaky (2. stupen): @jéﬁm@ s@e @d@@%@@%ﬁ@@@ﬁ

Nas podnik 10.2.
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tvrdd prdce, vytrvalost a zdravy rozum.”

Thomas Alva Edison

1. Se spoluzaky budete mit za ukol vytvofit spoleény obrdzek. BEéhem prace na ném spolu

nebudete moci mluvit.
2. Po precteni medailonku o Vceli farmé Cihlarovi, budete jisté znat odpovédi na nasledujici

otazky:

a. Jaké prekdazky museli Cihlarovi prekonavat pfi budovani jejich farmy?

b. Kdo z rodiny je zapojen do hospodareni na farmé?

c. Jaké netradi¢ni pochoutky z medu se na farmé vyrabéji?

3. Hra “Padajici balénky - jak je udrzet ve vzduchu?”

Se spoluzaky si nyni zahrajete hru s baldnky. Pani ucitelka vam povi, jak na to.

Na zavér je dobré si fici, jak se vam na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi préci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je Fesili?

c. Naudili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?

7
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Pracovni list pro zaky (2. stupef): @jégm@ S@ @@]ﬂﬁ%{@W@S@ﬁ

Nas podnik 10.3.

1. Pani ucitelka vdm predd jeden predmét, ktery je béZné povazovan za 8
odpadek. Spole¢né se spoluzaky vymyslete co nejvice zplsobl 5 2
opétovného vyuziti daného predmeétu. Zvolte si jednoho zapisovatele, ’ 5

ktery bude vase napady zaznamenavat. Na vymysleni mate 5 minut.

2. Po precteni medailonku Barbory ViliSové budes jisté znat odpovédi na nasledujici otazky:

a. Jaké produkty lze koupit pod zna¢kou WIN WIN love?
b. Jak se Barbora dostala k podnikani?

c. Jak Barbora svym podnikdanim pfispiva k ochrané Zivotniho prostfedi a udrzZitelnému
rozvoji?

d. Jaka je spolecna vize tymu znackou WIN WIN love?

3. Jakd je nase dlouhodoba vize a poslani?
=
Se spoluzaky budete nyni hledat na internetu odpovéd na otdzky: s

a. Cojeto vize a posladni organizace? o°
o

b. Kcemu je dobré mit vizi a poslani organizace?

~
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Pracovni list pro zaky (2. stuperi): wém@ s@ @@]mﬁgw@gﬁﬁ

Nas podnik 10.3.

AZ budete znat odpovédi na tyto otdzky, podélte se o né se svymi spoluzaky

a pokuste se formulovat vlastni vizi a poslani pro vas projekt.

Na zavér je dobré si fici, jak se vdm na ukolu pracovalo:
a. Prekvapilo vas néco pfi praci na zadaném ukolu?
b. Objevily se pfi praci na ukolu néjaké problémy? Jaké? Jak jste je resili?

c. Naucili jste se béhem prace na aktivité néco nového? Co?
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